42 EMNELINJER

TIL AT BOOSTE DIN ABNINGSRATE

E-mail marketing

A& Plutonic




YOUDOYQOU

Det erikke alle e-mail marketing specialister, dererenige i, at emnelinjen er det
vigtigste elementidit nyhedsbrev (isaer efteriOS 15, derbl.a. gor det sveert at
male pa dbningsrate).

Men faktum er bare, at emnelinjen er din eneste chance for at skille digudien
indbakke, som hveruge bliver stoppet med hundredvis af emails hos langt de
fleste forbrugere.

Saselvfolgelig betyder emnelinjen et eller andet. Og derfor kan det ogsa vaere
sveert at hitte ud af, hvad du lige skal spice den op med af fine vendinger.

Ogdeterhelt sikkert ogsa derfor, du har valgt at downloade disse 42 eksempler
paemnelinjer, der skabernysgerrighed og enlyst til at se, hvad der gemmer sig
bagved.

Saveersgo', ga endeligamok og stjael alle de eksempler, du vil.
Men.

Husk nu, atindholdet i din e-mail skal leve op tilemnelinjen. Ellers far du skuffede
laesere og en hgjunsubscribe rate. Det gider duikke.

Husk ogsd, at det ikke nadvendigvis er alle 42 forslag, der giver meningidin
case.

Og maske virker de slet ikke lige sa godtidin case, hvis din malgruppe taler et
andet sprog.

Du kender din malgruppe. Brug de 42 emnelinjer sominspiration, men s@rg
stadig for at give din malgruppe, hvad de vil have.

Youdoyou.
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GOR DET LINNGE LIDT
EKSTRA PERSONLIGT

[Fornavn] [Produkt] [Kabt Produkt]

[Fornavn]

[Fornavn],

[Fornavn]

"WOW...

stakernumic? EMNELINJER
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NO OO N O

Tillykke med fgdselsdagen, [Fornavni! Her erlidt laekkert, du
kan fejre dagen med.

Fremtidens [Fornavn] vilbruge denne [Produkt] hver dag!

‘Fornavn], er dette produktet, du har gaet og ventet pa?

Vihargemt alle dine favoritter tildig, [Fornavn].

Har du sveert ved atveelge, [Fornavn]?




"VENTLIDT... HAR

JEG SA TRAVLT?" EMNELINJER
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[Fornavn], dererlige blevet solgt [Antal] af den [Produkt],
duharkigget pa.

Sidste chance! Udsalget slutterom [Antal] timer.

Kaob [Produkt], fer det er for sent.

EMNELINJER

Denne [Produkt] er naesten 100 % udsolgt. For evigt.
10...9...8...

Sig farvel til

Sa. Nu erderikke mere tid tilbage.

UDSAALG! SPAR 50%!! Undskyld viraber, men altsa...




CLIFFHANGERS EMNELINJER

'I 8 Erdet denher, duleder efter?

'I 9 Har du virkelig for travlt til at laese denne e-mail?

2 O Okay. Du vinder.

2" Vil du se noget helt seerligt?

2 2 Hererditdreammeland, [Fornavn]. Komindenfor.
2 3 Rygtet siger...
2 4 [Fornavn]... Kan du holde pa enhemmelighed?

2 5 Har du nogensinde oplevet fglelsen af... FOMO?

2 6 Nu. Er. Den. Her.

2 7 Min storste fejltagelse nogensinde.



SOCIAL PROOF

[Produkt]

[Produkt]

"LAD OS LAVELIDT SJOV
MED AUTOMATISERING

OG FORNAVNE" EMNELINJER

3 3 | dag sender vi KUN mails ud til alle jer, der hedder

[Fornavn].

3 4 Derer[Antall personeriDanmark, derhedder [Fornavn]. |
dagerdetjeresdag.




LOYALITETSKLUB
ELLEREJ... FADINE
KUNDERTILATF@LE

SIG EKSKLUSIVE EMNELINJER

3 5 Du er hermed inviteret til forpremieren pa [Produkt].
Husk popcorn.

3 6 Vidbner darene op fertid... Men kun for vores medlemmer.

3 7 Members only! Spar20 % pa [Produkt].

3 8 [Fornavn], you are officially a part of our VIP programme.
Here'stoyou.

3 9 Eksklusive tilbud til vores e-mail modtagere.
4 O KUN tildig og de [Antal] andre, derlaeser vores nyhedsbrev.
4 'I Invitation: Eksklusivt lagersalg for vores bedste kunder.

4 2 Der er kun fremstillet [Antal] af denne [Produkt].
Veerblandt de [Antal], derfarfingreneiden.



